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先进制造与高

端装备

包括数控机床和机器人、

轨道 交通装备、电力装

备、工业自动化、传感

器与仪器仪表、自动识 

别设备、控制系统、增

材制造装备、检验检测

装备、人机协作系 统、

工业机器人、工艺装备、

集成电路、光学设备、

汽车零部件 等领域。

为为为为

大赛精准对接湖南“4×4”现代化产业体系与产业发展趋势， 设置6个主赛道和1个“揭榜挂帅”专项赛道 (
另行通知)。

人工智能与信

息技术

包括大数据、物联网、

云计算、 人工智能、数

字产业、量子科技、数

字李生和区块链、虚拟

现实、 数据安全、软件

开发等领域。

新能源与新

材 料

包括超导材料、纳米材

料、磁性材 料、能源工

业材料、新能源材料、

节能材料、储能材料、

高分子材料等领域。

空天海洋与低

空经济

包括空天信息与服务、

航空航 天装备、低空经

济、海洋资源开发与利

用、海洋材料、海洋高

性 能装备、海港与海洋

工程、空天深海数据资

源开发利用等领域。

现代农业与大

健康产业

包括现代种业、微生物

农业、 再生农业、农业

电商、农产品加工、智

慧农业、现代医疗技术、  

创新医疗器械、基因工

程、智能医疗设备、新

药研发、健康康养、 食

药保健、智能医学、生

物技术、生物材料、AI+ 

医疗等领域。

新消费与

AI+ 文化科技

包括食品饮料升级、母婴服 务与消费、

宠物健康消费、生活方式与家居升级、

零售与渠道创 新、绿色可持续消费、

现代服务、银发经济、数字消费与虚

拟经 济、文创设计、动漫产品、潮玩

与娱乐消费、AI艺术创作、虚拟 偶像

与数字人、文物修复与重建、非遗技

艺传承、沉浸式交互展 陈、文化数据

挖掘、智能语言服务、数字孪生文化

空间等领域。



市场价值与商业模式

30%

产品创新与技术突破

25%

组织架构与团队能力

20%

财务分析与 融资规划

15%

社会价值与持续发展

10%
评审要点

选拔创业“金种子”

市场潜力

创业价值

产业化前景
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要点1.1：产业认知与差异化1

项目因地制宜、突破创新，在市场竞争格局中认知明确，注

重 差异化发展，掌握所在产业(行业)的产业规模、增长速度、

产 业趋势、产业政策等情况。

“‘字解春秋’ 项目团队发现，博物馆文创产品同质化严重，多为胶带、书签等，与文物内涵脱节。他们深入研究文旅产

业，发现国家正大力推动‘中华优秀传统文化创造性转化’，博物馆游客年超10亿，且年轻游客渴望深度、互动体验。
案例

古籍活化AR文创

他们不做实物纪念品，而是开发AR（增强现实）互动卡片。扫描甲骨文卡片，文字会‘活’起来，演绎成一段动画，讲述

自己的演变故事。这就在‘千馆一面’的文创市场中，形成了基于技术融合与深度内容解读的鲜明差异化。”差异化



‘校园Skill++’ 平台明确将目标用户定位为有技能盈余和技能需求的大学生。他们特征

鲜明：消费能力有限，但信任感强，乐于在熟人社区内交易。

案例：校园技能共享平台

平台连接‘技能达人’（如摄影、编程、乐器高手）和‘技能需求者’。达人发布服务

（如‘毕业跟拍1小时’），需求者付费预约。平台从每笔交易中抽取10%佣金。这是一

个典型的C2C双边市场平台模式，通过解决校园内技能服务信息不对称的问题，构建了完

整、创新且可行的商业闭环。

商业模式解析

要点1.2：市场定位与商业模式2

项目具有明确的市场定位，掌

握目标市场的特征、需求等情

况， 具有完整、创新、可行的

商业模式。



要点1.3：盈利模式与财务健康3

盈利模式清晰——能明确地回答：

◆ 谁？ 为什么愿意付钱给你？

◆ 买什么？ 你具体卖的是什么商品或服务？

◆ 多少钱？ 你的定价是多少？成本是多少？

◆ 怎么卖？ 你的收入和利润是如何持续产生的？

财务健康——情况合理：

◆ 项目营业收入(合同订单)现状

◆ 企业利润

◆ 持续盈利能力

◆ 市场份额

◆ 客户(用户)情况

◆ 税收上缴

◆ 投入与产出比等

“‘桃缘小径’ 项目专注于销售偏远地区的特色农

产品（如高山丑桃）。其盈利模式非常清晰：

销售收入： 通过微信小程序和社群直接向消费者销

售，去除中间环节。

预售众筹： 在产品成熟前发起预售，提前锁定订单

和现金流，以销定产。

财务健康： 项目成立一年，已实现销售收入50万元，

获得订单3000余笔，复购率达40%。由于采用预售

模式，库存周转极快，现金流健康。他们用极少的启

动资金，实现了可观的投入产出比，并证明了其通过

口碑积累的持续盈利能力。”

案例：精准助农电商
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要点2.1：技术升级与可落地性1

案例分析
“织识” 项目面对传统纺织

业布料质检效率低、误判率

高的问题，将前沿的计算机

视觉技术跨界应用于纺织行

业。他们开发了一套安装在

产线上的AI质检系统，能实

时扫描布料，精准识别瑕疵。

技术升级引领传统产业提升

技术产品化具备可落地性

产品和技术具备持续迭代和

升级的潜力

能够实现规模化生产及应用，

通过技术融合或跨界应用为

传统生产创造新的价值

案例：传统纺织业的AI赋能

可落地性
该技术已产品化为一个标准硬

件模块和SaaS软件服务，无需

改造现有产线即可快速部署。

在两家合作工厂的实测中，将

质检效率提升了300%，瑕疵漏

检率降低了90%，真正实现了

前沿技术的规模化、可落地应

用。



要点2.2：解决痛点与创造价值2

项目可解决传统行业痛点或填补行业空白

产品能够解决现有 市场痛点或创造新的需求

提供了新的功能或服务

能够显著提 升用户体验

案例

对于非英语母语的留学生而言，学术写作中的“学术口语化”

问题是核心痛点，而传统语法检查工具无法解决。

解决方案： “笔航AcademicPro” 产品通过构建专业的学术

语料库和AI模型，能精准识别并将口语化表达转化为地道的学

术语言。它提供的不是简单的语法修正，而是风格和语境层面

的提升，创造了“学术表达无障碍”的新需求，极大地提升了

用户的核心体验与论文质量。

留学生论文润色工具



要点2.3：技术壁垒与知识产权3

“海溶科技”团队研发了一种源自海藻提取物的新型全生物降解

塑料。其技术突破了传统PLA塑料对工业堆肥环境的依赖，可在

自然环境下数月内完全降解。

技术壁垒： 其核心壁垒在于独创的分子改性配方和催化工艺，

使产品在成本和性能上均能对标传统塑料。团队已申请/获得5项

国家发明专利，构建了坚实的知识产权护城河。该技术有望成为

快递包装和餐饮外卖领域的新标准。

◆项目所采用的技术处于行业前沿，具有突破性

创新；

◆技术具有原创性，拥有自主知识产权(如专利、

软著等)

◆能够形成有效的技术壁垒或具备成为行业标准

的潜力。

案例：可降解塑料新材料
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要点3.1：团队素质与背景1

案例：水下机器人项目

“深澜探索”水下清洁机器人项目的核心团队：

CEO是船舶与海洋工程专业博士，拥有扎实的理论基础

CTO是机器人战队的核心成员，实战经验丰富

CMO则在知名环保科技公司实习过，拥有出色的市场洞察力

他们的素质、能力和经历与项目需求高度契合。

核心创始人

及团队

能
力

经
历

素质

背景

不仅要有技术大牛，还要有懂市场、运营和管理的联合创始人。理想的团队是“梦想家”与“执行者”的结合



要点3.2：团队文化与互补性2

◆明确的使命愿景

◆共同价值观

◆团队核心成员配备的科学性、完整性和互补性

案例：心理健康平台

“心晴驿站” 团队的使命是“用科技温暖每一颗

年轻的心”。这一共同的价值观让他们在面对挑战

时始终保持凝聚力。

团队构成上，心理学专业同学负责内容专业性，软

件工程同学负责技术实现，商学院同学负责市场运

营。这种 ‘心理学+工科+商科’的三角组合，确

保了能力上的高度互补和决策的科学性。



直线职能制：按职能划分部门（如研发部、市场部、

财务部），适合中小型、业务单一的公司。

事业部制：按产品、地区或客户划分成独立核算的事

业部，适合多元化、规模化的大型集团。

矩阵制：员工同时向职能部门和项目组负责人汇报，

常见于项目驱动型公司（如咨询、软件公司）。

扁平化/网络化：强调团队协作和快速反应，是互联

网初创公司的首选。

常见的组织结构类型：

要点3.3：组织结构与股权3

◆公司具有清晰的组织结构

◆有合理的岗位设置

◆分工明确，专业能力结构匹配

◆有合理的股权结构、激励制度等



要点3.4：资源投入与外部合作4

为为 ：农业无人机项目

团队与项目关系的真实性和紧密性

团队对项目的各项投入情况

支撑项目发展的合作伙伴等外部资源的

使用以及与项目关系的情况

“丰耘科技”农业无人机团队的核心成员均已毕业，

全身心投入项目研发与测试。他们不仅自筹了启动

资金，还成功与省农业科学院下属的试验田基地签

订了合作协议，获得了宝贵的实地测试数据和专家

指导。这些真实的投入和紧密的外部合作，是项目

从图纸走向田间地头的关键。

团队与项目关系的真实性和紧密性
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持续稳定的盈利能力和市场发展潜力     清晰的盈利路径     融资及资金使用情况
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能力互补的创始人、强大的执行力、学习和适
应能力、坚韧的创业精神

市场规模足够大、风口与趋势

做好以上所有要素，就是最大限度地增加“被
好运眷顾”的概率。

明确的价值主张、可规模化的收入模型、有效
的市场渠道、护城河

精准的定位、灵活机动的战术

产品与市场匹配、极致的用户体验、数据驱动
的迭代

强大的合作伙伴、政府与政策支持、导师与顾
问网络

严格的成本控制、清晰的资金规划、多元化的
融资能力

要点4.1：盈利能力1 公司具备持续稳定的盈利能力和市场发展潜力
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要点4.2：财务预测2
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要点4.3：融资规划与资金使用3

◆ 项目融资情况

◆ 获取资金渠道情况

◆ 企业经营的现金流情况

◆ 融资需求及资金使用情况

“智聆助听”智能降噪助听器项目，

目前已通过创业基金和导师资助完成

了产品原型开发（种子轮）。现在正

寻求200万元的天使轮融资。资金用

途规划：50%用于第一批量产和模具

开模；30%用于医疗器械资质认证；

20%用于组建临床测试和营销团队。

这份简短的说明向投资方阐明了团队

对资金的规划和使用。

赛赛赛赛赛赛赛赛赛
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要点5.1：社会价值观与家国情怀1

案例：乡村教育科技

“星星教室”项目通过卫星通信技术，为没有网络的偏远乡村

小学提供低成本的教学资源包，体现了“用科技推动教育公平”

的积极社会价值观和心系乡村、为国育才的家国情怀。

项目体现积极的社会价值观

厚植家国情怀

关注共同创新发展



要点5.2：促进区域经济与产业升级2
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要点 案例



要点5.33

有效推动或带动地方产业发展

资源高效利用

民族文化传承等

具备标杆性和示范性

资源利用与文化传承

案例：废弃物再生设计

“废潮Revive”项目收集渔网、塑料瓶等海洋废弃物，通过设计再造，将其转化为时尚的潮流单品,展示了如何将”环境负担”变为”设计资源”，有

效推动了资源的高效利用和海洋环境保护意识的传播。



要点5.4：促进就业与生态文明4

社会

责任感

案例：生态修复社会企业

“荒漠春芽”在西北地区雇佣当地农民种植耐旱经济作物，

如肉苁蓉。项目直接为当地社区创造了数十个就业岗位，同

时，大规模的种植有力地固沙防风，改善了区域的生态环境，

诠释了项目在促进就业和生态文明建设方面的双重社会责任

感。

促进高质量

充分就业

促进生态文

明建设

促进社会文

明进步

改善民生福

祉
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